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Финансовые услуги группы РЭЦ

1. Кредитная поддержка. Коммерческий кредит от Росэксимбанка (АО «Российский экспортно-импортный банк»)
1.1  Предэкспортное финансирование:
	Цель финансирования 
	Оплата расходов по экспортному контракту.

	Сумма финансирования 
	В сумме подтвержденных расходов, но обычно не более 85% общей
стоимости экспортного контракта, для сегмента МСП – не более 80%.

	Источник погашения 
	Оплата по экспортному контракту.

	Срок 
	Соответствует сроку производства и оплаты по экспортному контракту, не более 5 лет. Для сегмента МСП – не более 2 лет.

	Экспортный контракт
	Должен предусматривать обязательства иностранного покупателя возместить убытки экспортеру в случае отказа от исполнения экспортного контракта, возможность уступки прав требования на получение выручки по контракту. Доля российской составляющей (стоимость сырья, материалов, комплектующих, работ и услуг, произведенных на территории Российской Федерации) в общей стоимости экспортного контракта – не менее 30 %. Должен быть поставлен на учет в банке-кредиторе.

	Основные требования к заемщику для получения
финансирования
	Отсутствие риска предъявления требований кредиторов, которые не позволят использовать платежи по экспортному контракту в погашение кредита.

	Обеспечение
	Залог прав требований по экспортному контракту, страхование кредита в АО «ЭКСАР», для МСП + поручительство собственника бизнеса.

	Дополнительные
расходы
	Страхование производственного риска по экспортному контракту, страхование кредита на пополнение оборотных средств.




1.2  Постэкспортное финансирование:
	Цель финансирования 
	Финансирование оплаты по экспортному контракту.

	Сумма финансирования 
	До 85% суммы инвойса (счета).

	Источник погашения 
	Оплата по экспортному контракту.

	Срок 
	Соответствует отсрочке оплаты по экспортному контракту+ 30 дней.

	Экспортный контракт
	Должен устанавливать действительные и неоспоримые обязательства иностранного покупателя по оплате товара с момента перехода права собственности, возможность залога прав
требования на получение выручки по экспортному контракту. Доля российской составляющей (стоимость сырья, материалов, комплектующих, работ и услуг, произведенных на территории
Российской Федерации) в общей стоимости экспортного контракта – не менее 30 %. Должен быть поставлен на учет в банке-кредиторе.

	Основные требования
к заёмщику для
получения
финансирования
	Отсутствие риска предъявления требований кредиторов, которые не позволят использовать платежи по экспортному контракту в погашение кредита.

	Обеспечение 
	Залог прав денежных требований по экспортному контракту, иное
обеспечение страхование экспортного контракта в АО «ЭКСАР».


1.3  Финансирование иностранного покупателя:
	Цель финансирования 
	Оплата по экспортному контракту.

	Сумма финансирования 
	До 100% суммы инвойса (счета).

	Источник погашения 
	Из собственных средств иностранного покупателя.

	Срок
	Рассчитывается на основании оборачиваемости товара у иностранного покупателя или от срока окупаемости проекта, максимальный срок – до 10 лет.

	Экспортный контракт
	Должен устанавливать действительные и неоспоримые обязательства иностранного покупателя по оплате товара с момента перехода права собственности. Доля российской составляющей (стоимость сырья, материалов, комплектующих, работ и услуг, произведенных на территории Российской Федерации) в общей стоимости экспортного контракта – не менее 30 %.

	Основные требования к заемщику для получения
финансирования
	Финансовое положение, позволяющее обсуживать долг в срок и в
полном объеме.

	Обеспечение 
	Страхование кредита в АО «ЭКСАР».


1.4  Экспортный факторинг – краткосрочный инструмент, работает при отсрочках не более 12 месяцев, возможна уступка только непросроченной дебиторской задолженности, даже в случае принятия фактором обязательств по взысканию будущей выручки, не снимает с экспортера ответственности за репатриацию валютной выручки. Фактору уступается вся будущая выручка по контракту, даже та, которая не финансируется.	 
При факторинге происходит уступка дебиторской задолженности – экспортер получает деньги сразу, а фактор (банк или компания) получает оплату от иностранного покупателя по окончании отсрочки, прописанной в экспортном контракте.	
Типовые условия экспортного факторинга:
	Должник
	Иностранный покупатель

	Цель финансирования: 
	Финансирование дебиторской задолженности по
экспортному контракту

	Сумма финансирования: 
	До 100% планируемой дебиторской задолженности
иностранного покупателя

	Источник погашения: 
	Оплата по экспортному контракту в пользу финансирующего
банка ( финансового агента)

	Срок: 
	Соответствует срокам оплаты по экспортному контракту

	Экспортный контракт:
	Должен устанавливать действительные и неоспоримые обязательства иностранного покупателя по оплате товара с момента перехода права собственности и возможности уступки прав требований на получение выручки по контракту. Доля российской составляющей (стоимость
сырья, материалов, комплектующих, работ и услуг, произведенных на территории Российской Федерации) в общей стоимости экспортного контракта – не менее 30 %. Должен быть поставлен на учет в банке-факторе.

	Основные требования к должнику для получения
финансирования:
	Юридическое лицо – нерезидент, к которому экспортер
имеет денежное требование

	Обеспечение: 
	Поручительство, гарантии, иные виды обеспечения

	Страхование: 
	Страхование риска неплатежа иностранного покупателя в
АО «ЭКСАР».



2. Гарантийная поддержка. Базовые условия получения гарантии Группы РЭЦ:
	Размер гарантии: 
	Определяется в зависимости от требований контракта,
тендера.

	Валюта гарантии: 
	Российский рубль (RUB) или валюта экспортного
контракта.

	Срок гарантии:
	В соответствии со сроками, определяемыми на
основании требований в платежной статье контракта,
тендера.

	Обеспечение по
гарантии:
	Без обеспечения:
- для принципалов, чье финансовое положение оценено как «хорошее», и банк уверен в
платежеспособности клиента.
С предоставлением дополнительного обеспечения, в качестве которого могут быть рассмотрены:
- векселя, денежные средства, размещенные в АО «РОСЭКСИМБАНК»;
- поручительство физических лиц, например
учредителей;
- поручительство юридических лиц;
- иной вид обеспечения;
- для гарантий возмещения НДС предприятиям,
относящимся к сегменту некрупных экспортеров, –
только поручительство владельцев предприятия.


2.1  Тендерная гарантия. 	
Тендерная гарантия, или гарантия участия в торгах, используется при проведении конкурсов, тендеров, торгов, в том числе международных. 
Данное продуктовое предложение направлено на поддержку национальных экспортеров в части обеспечения их участия в конкурсах (торгах, аукционах), проводимых иностранными покупателями для целей заключения экспортных контрактов.

2.2  Гарантия платежа.	
Продуктовое предложение связано с обеспечением платежных обязательств экспортера (принципала) перед субподрядчиком (бенефициаром) по договору поставки товаров, оказания услуг, выполнения работ, заключение которого обусловлено исполнением экспортного контракта. Поставляемые товары, оказываемые услуги, выполняемые работы должны использоваться исключительно для реализации экспортного контракта экспортера (принципала). 
Платежная гарантия обычно используется как обеспечение платежного обязательства любого типа, в том числе по оплате товаров, работ, услуг с рассрочкой платежа, по оплате займов и кредитов и т.д. То есть основная функция платежной гарантии – обеспечение платежа в соответствии с заключенными договорами и контрактами.

2.3  Гарантия возврата авансового платежа.	 
Гарантия возврата аванса выдается банком по поручению экспортера товаров или услуг либо другого подрядчика (принципала), который в соответствии с условиями основного контракта получает аванс на часть или полную стоимость сделки. 
Содержанием данной гарантии является обязательство банка по возврату суммы аванса в случае невыполнения экспортером (подрядчиком) своих обязательств по поставке товаров (проведению работ), установленных контрактом

2.4  Гарантия надлежащего исполнения обязательств по экспортному контракту. 
Гарантия надлежащего исполнения контракта, или гарантия исполнения, которая выставляется банком по поручению экспортера в пользу импортера в обеспечение надлежащего исполнения условий контракта со стороны экспортера. 
Содержанием гарантии является обязательство банка выплатить определенные гарантийные суммы при неисполнении или ненадлежащем исполнении принципалом условий сделки.

2.5  Гарантия в пользу налоговых органов.
Продуктовое предложение связано с обеспечением надлежащего исполнения экспортером своих обязательств по возврату сумм налога, излишне зачтенных ему из бюджета. Таким образом, экспортеру предоставляется возможность не изымать из хозяйственного оборота денежные средства в виде НДС, подлежащие зачету в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации.


3. Страховая поддержка.  (Осуществляется за счет АО «ЭКСАР»)

3.1  Страхование кредита поставщика.
При страховании кредита поставщика ключевой спецификой является то, что страховое покрытие распространяется на отдельные поставки, осуществляемые по экспортному контракту на условиях отсрочки платежа. Объектом страхования по договору является отдельный экспортный контракт. 
Страхователем выступает сам поставщик/производитель товаров/работ/услуг, а выгодоприобретателем может выступать банк, предоставляющий финансирование экспортеру. Период страхования по договору страхования соответствует периоду действия экспортного договора. На ставку страховой премии влияет кредитное качество иностранного контрагента, страна, в которой зарегистрирован плательщик, а также длина периода риска. 
Страховое покрытие: по данному страховому продукту может быть покрыто до 90% по коммерческим рискам и до 95% по политическим рискам.

3.2  Страхование краткосрочной дебиторской задолженности.
Страхование краткосрочной дебиторской задолженности предназначено для защиты российских компаний от риска неплатежа иностранных покупателей. Страховое покрытие распространяется на регулярные поставки однородных товаров, осуществляемые на условиях отсрочки платежа (длительностью не более 365 дней)
постоянным покупателям за рубежом. Объектом страхования по договору является весь портфель экспортных контрактов поставщика с отсрочкой платежа. Страхователем выступает сам поставщик/производитель товаров/работ/услуг, а выгодоприобретателем может выступать банк, предоставляющий финансирование
экспортеру. Договор страхования заключается на 1 год. Страхованию подлежат как предпринимательские, так и политические риски неисполнения обязательств иностранным покупателем, застраховано может быть до 90% коммерческих и политических рисков.
